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BEACHTENSWERTE UNTERNEHMEN

ATB-MARKET

Boris Markov, Geschaftsfuhrer

ATB-Market, das grofite
und am schnellsten wach-
sende Einzelhandelsnetz-
werk der Ukraine, ist auf
dem besten Weg 2019 das
tausendste Geschift zu
eroffnen und den Umsatz
auf § 4 Milliarden zu
steigern. Nicht nur in der
Qualitét seiner Produkte
und seiner Lohnpolitik,
der zufolge seine 61.000
Mitarbeiter tibertariflich
bezahlt werden, sondern

»Wir sind insbesondere
in den Bereichen
Technologie,

Supply Chain und

Unternehmensberatung

offen fiir eine
Zusammenarbeit
mit internationalen
Investoren®

STO IM FOKUS

Ausbau des Netzwerkes

Jeden Tag kaufen Uber zwei Millionen
Ukrainer Lebensmittel und andere
Waren in den Supermarktfilialen von
ATB-Market ein. Der Einzelhandels-
Marktfuhrer ist von seinem
Expansionspotenzial Uberzeugt.

auch in seiner finanzi-
ellen Stabilitdt und der
Tatsache, dass fast 9o %
der Geschiftsflichen
Firmenbesitz sind, liegt
der Erfolg des Unterneh-
mens begriindet. ,,Unser
Kreditbedarf ist gleich
Null“, so Geschiftsfiihrer
Bori Markov.

Nachdem ATB-Market
durch die militdrische
Aggression Russlands ein
Viertel seiner Geschéfte

Der Spezialist im Bereich der
Kunststoffteilherstellung
bleibt in Bewegung

SPETZTEKHOSNASTKA

38 Marz 2019

verloren hatte, kommen
nun rund 150 Filialen pro
Jahr hinzu, da in vielen
ukrainischen Stddten nach
wie vor keine modernen
Supermirkte vorhanden
sind. ,,Wir sind insbeson-
dere in den Bereichen
Technologie, Supply
Chain und Unterneh-
mensberatung offen fiir
eine Zusammenarbeit mit
internationalen Investo-
ren®, fiigte Markov hinzu.

SPETZTEKHOSNASTKA (STO)

Vladimir Lempert,

Grunder und Geschaftsfuhrer

Was ist der bedeu-
tendste Wettbewerbs-
vorteil von STO?

Unser Fachwissen tber
Werkzeuge und Bau-
teilfunktionalitat. Wenn
unsere Kunden sich an
uns wenden, wissen sie
oft nicht, wie sie die be-
notigten Teile herstellen
kénnen. Manche haben
zuerst bei chinesischen
Herstellern anfragt. Diese
wussten jedoch nicht, wie
sie das gewlinschte Teil
bauen sollten. Wir schon.

sunsere deutschen Partner
schatzen uns sehr*

1989 gegrundet, verzeichnet Spetztekhosnastka
(STO) mit seinen Formen, Werkzeug- und
Sonderteilen, die in den renommiertesten
deutschen Autos, Medizinkomponenten und
anderen Produkten eingesetzt werden, ein
exponentielles Wachstum auf dem Weltmarkt.

Wie reagiert der deut-
sche Markt auf lhre
Produkte?

Unsere deutschen Part-
ner schatzen uns sehr. Es
gibt nur wenige andere
Unternehmen in Europa,
die solche Formen her-
stellen wie wir. Besonders
komplexere Produkte bie-
ten wir zu viel niedrigeren
Preisen an als deutsche
Firmen. Und meiner
Ansicht nach ist unsere
Qualitat viel besser.

ATB-MARKET

Im Bereich der spezialisierten
Fertigung gilt es als wesentliches
Erfolgskriterium, komplexe Losun-
gen mit ausgezeichneter Qualitat
und Préazision zu liefern. Dank dieser
Einstellung konnte das in Kamianske
ansassige Unternehmen Spetz-
tekhosnastka (STO), ein ISO-zer-
tifizierter Hersteller von speziellen
Spritzgussprodukten und
Kunststoffteilen fiir die Automo-
bilindustrie und andere Branchen,
ein rapides Wachstum verzeichnen.
Als Gussformhersteller mit hervor-
ragend ausgebildeten Mitarbeitern
und umfangreichen Engineer-

ing- und Forschungskapazitaten
bietet STO seinen Kunden, welche
renommierte internationale Marken

EIN SPRUDELNDER MARKT

Einem Kunden von STO, dem Hersteller der Wassersprudler
SodaStream, steht eine vielversprechende und sprudelnde umtriebige
Zukunft bevor, zumindest nach Ansicht von PepsiCo, die das
Unternehmen letztes Jahr fur $ 3,2 Milliarden erwarb.

sUnsere Preise sind um 30%
niedriger als die unserer
deutschen Konkurrenten*

Vladimir Lempert, Griinder und
Geschiftsfiihrer von STO

wie Audi, Volkswagen und SodaS-
tream beliefern, maBgeschneiderte
Losungen.

Das 1989 gegriindete Unterneh-
men gewinnt derzeit zusehends
Marktanteile in Europa und Nahost,
und expandiert jahrlich um etwa

20 %. ,Wir kénnen als Unterneh-
men schneller wachsen und unsere
Preise sind um 30 % niedriger als die
unserer deutschen Konkurrenten®,
erklart Vladimir Lempert, Griinder

und Geschaftsfuhrer von STO.
Lempert ist auf der Suche nach Fi-
nanzierungen, um seine Betriebsmit-
tel zu optimieren und die Anlagenka-
pazitat zu steigern.

,Bei uns kdnnen die Kunden stets
sicher sein, hochwertige Produkte zu
erhalten. Wir stellen Gussformen fir
die Automobil-, Verpackungs- und
Medizinbranche her und verfiigen in
all diesen Bereichen tber das notige
Fachwissen®, sagt er.

www.d-sto.com
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